
Lean CanvasDenumirea eveniment pentru care a fost creat:
Creat de:
Data:
Versiunea:
Versiunea aceasta este initiala si cuprinde modul de completare. Versiunea finala nu va cuprinde aceste informatii doar raspunsul la ele. Va rugam incadrati-va in aceasta pagina.


	Problema
-	Care sunt problemele pe care le rezolvă ideea de afacere ?
-	Identificați principalele 2 probleme legate de ideea de afacere.
	Soluția
-	Ce produs/serviciu am putea oferi pentru a rezolva problemele identificate, legate de ideea de afaceri ?
-	Schițați o posibilă soluție pentru fiecare problemă identificată (descrieți principalele1-2 funcționalități pe care le rezolvă aceste produse/servicii).
	Propunere Unică de Valoare
-	De ce este produsul/ serviciul ideii dvs. de afaceri unic ? Ce valoare oferim clienților ?
-	Identificați și formulați un mesaj simplu, clar și convingător care spune de ce este produsul/serviciul ideii dvs. de afaceri diferit și de ce merită atenție.
-	Descrie produsul/serviciul într-o singură frază.
	Avantaje competitive
-	Ce diferențiază produsul/serviciul ideii dvs. de afaceri față de concurenți ? 
-	Identificați și formulați pe scurt ce nu poate fi ușor de copiat la produsul/serviciul dvs. de către concurență.
	Segmente de clienți
-	Care sunt clienții pentru produsul/serviciul ideii dvs. de afaceri ? 
-	Cine sunt primii care vor adopta produsul/serviciul ideii noastre de afaceri?
-	Formulați în câteva cuvinte (trăsături/ caracteristici) răspunsul la fiecare dintre aceste întrebări.

	
	Indicatori cheie
-	Care sunt activitățile esențiale (transformate în indicatori) pe care le măsurăm, cu ajutorul cărora putem măsura succesul produsului/serviciului oferit, urmare a ideii de afaceri ?
-	Identificați și prezentați indicatorii cheie care vă vor arăta cum performează afacerea dvs. (rezultată din ideea de afaceri).
	
	Canale de comunicare,
vânzare și distribuție
-	Ce canale de comunicare, vânzare și distribuție folosiți pentru ca produsul/serviciul ideii dvs. de afaceri să ajungă la clienți ?
-	Identificați și prezentați canalele de comunicare, vânzare și distribuție folosite.
	

	Structura costurilor
-	Care sunt principalele costuri legate de realizarea produsului/serviciului ideii dvs. de afaceri ?
-	Prezintați pe scurt costurile fixe și variabile legate de realizarea produsului/serviciului ideii dvs. de afaceri (costuri legale de constituire/autorizare, comisioane, costuri de aprovizionare, costuri de producție/prestare de servicii, costuri de comunicare/distribuție, costuri cu resursa umană direct și indirect productivă etc.).
	Fluxuri de venituri
-	Care sunt principalele surse de venit legate de realizarea produsului/ serviciului ideii dvs. de afaceri?
-	Prezentați pe scurt sursele de venit legate de comercializarea produsului/serviciului ideii dvs. de afaceri.
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